
FORMATION organisée par

   

n° d'agrément : 24 45 0249645

Taux de 
satisfaction

93 % en 2021

S’adapter à son marché, par le calcul du prix du 
revient

Objectifs • Comprendre les enjeux économiques de son exploitation
• Acquérir les connaissances de base à la mise en place d'un prix de revient de sa production.
• Être capable d'utiliser l'outil de calcul. 
• Initier une réflexion sur l'organisation de son entreprise et sur sa stratégie.
• Identifier des leviers pour mettre en adéquation ses prix de revient avec son marché.

Prix : 740 € TTC*
Gratuit si éligible Vivéa
* association non soumise à la TVA

Nombre de places : 12

Lieu : 
Péronville (28)

Publics concernés : 
Producteur.trice en agriculture 
biologique ou en conversion
en Centre-Val de Loire

Prérequis : 
aucun 

Validation : 
Attestation délivrée 
après la formation

Contact(s)
Responsable de la formation
Florent Bouillon
gablec-tech@bio-centre.org 
07 69 37 94 42

Renseignement/inscription
sandrine.morin@bio-centre.org
02 38 71 90 52

En cas de contrainte 
particulière veuillez 

nous contacter

PROGRAMME

Durée totale : 18 heures

5 décembre 2023
 9h30 - 17h30

o Introduction de la notion du prix de revient.
o Présentation de la méthode de calcul des prix de revient.
o Détermination des produits sur lesquels le prix de revient peut-être calculé.
o Détermination des différents éléments à prendre en compte pour calculer son 

prix de revient.

Entre le 6 décembre 2023 et le 23 janvier 2024 - Durée 4h00 
 Accompagnement individuel du calcul du prix de revient

o Cet accompagnement individuel permettra de vous accompagner dans 
l’adaptation de la méthode aux spécificités de votre ferme afin d'aboutir aux 
prix de revient. Cela permettra également de déterminer les suites à donner à 
chacun afin d’affiner le calcul à moyen terme, via un plan d'action.

24 janvier 2024
 9h30 - 17h30

Retour sur les difficultés identifiées dans le cadre du transfert des acquis et apport 
d’éléments de réponses complémentaires. Ajuster ses prix de revient à ses marchés :

o Identification des leviers existants pour minimiser ses prix de revient afin de les 
reconnecter à ses prix de ventes. 

o Identification des stratégies possibles pour augmenter ses prix de vente.

Méthodes pédagogiques : Cours théoriques, apprentissage par le jeux, exercices 
de groupe, travail  individuel, échanges avec les formateurs et les autres stagiaires

Modalités d’évaluation : Des applications pratiques feront suite aux contenus plus 
théoriques. Cela permettra d’évaluer si les informations transmises ont bien été 
comprises et si les stagiaires savent les mettre en application. Un accompagnement 
individuel permettra de s’assurer de l’appropriation de la méthode de calcul et de l’outil 
par les stagiaires.

Intervenant(s)
Florent Bouillon, gablec, Conseiller Grandes cultures et légumes de plein champs

I n s c r i p t i o n  e n  l i g n e  e n  c l i q u a n t  i c i   o u  s u r  w w w . b i o - c e n t r e . o r g   
o ù  v o u s  t r o u v e r e z  p l u s  d ’ i n f o r m a t i o n ,  l e s  C G V ,  e t  l e  r è g l e m e n t  i n t é r i e u r

La certification qualité a été délivrée au titre de la catégorie d’action suivante : ACTIONS DE FORMATION

https://bio-centre.org/index.php/formations
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSd9-Oxdwv18-Rwqd3nevmz3qqBppIDYGP7ooq53p8AW0WCl9Q/viewform
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